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UNIDAD 1
Pagina 15

Se cambia el texto resaltado.

Logistica verde es un proceso que tiene como objetivo reducir o minimizar el im-
pacto medioambiental de las actividades de logistica directa e inversa. La logistica
verde se ocupa de cuestiones como la medicion del consumo de energia o el ecodise-
no de embalajes que no son tratados por la logistica inversa.

El ecodiseno (conocido como disefio verde, diseiio sostenible o disefio respon-
sable) es la aplicacion, en el disefio de un producto o en su proceso de fabricacion,
de metodologias orientadas hacia la prevencion o reduccion del impacto medioam-
biental. Las practicas del ecodiseno se distinguen por incorporar criterios especificos
medioambientales del comportamiento del producto a lo largo de su ciclo de vida
(produccién, distribucion, utilizacion, reciclaje y tratamiento final).

Pagina 17
Se corrige la palabra resaltada.
Sistema de depésito, devolucion y retorno. Consiste en cobrar una cantidad por el en-

vase desde que se pone en el comercio hasta que llega al consumidor. Esta cantidad se
devolvera al devolver el envase, en sentido inverso en todas sus etapas.
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Pagina 18

Se amplia la figura y su pie al ancho de caja.

Figura 1.5. La gran cantidad de residuos que desembocan en mares y océanos esta contaminando la fauna marina. Los danos colaterales a cor-
toy largo plazo son la desaparicion de especies y la contaminacion del pescado y marisco que llega a los consumidores.

UNIDAD 2
Pagina 24

Se modifica la redaccién
¢ Almacenar, los articulos comprados y materiales (envases-embalajes) que se ne-
cesiten. Los productos se deben custodiar y conservar en perfectas condiciones de
calidad.

Pagina 36

Se destaca el texto resaltado.

B W ™ Casopractico 2.3

Hipercor compra una marca de horchata en palés completos y la demanda anual es 24.000 unidades. Cada vez que se emite un pedido los
gastos ascienden a 2,75 € y el coste de almacenaje es de 4,20 €.

¢Cudl es la cantidad dptima que debe solicitar en cada pedido?

Solucién:
Sustituyendo en la férmula los valores conocidos obtenemos:

2,75 = 24.000 < 2
Q= = 177,28 unidades
4,20

El VOP es de 178 unidades, debemos redondear por exceso por dos razones, una es gque no se puede pedir media unidad de un producto
y la otra es que si despreciamos los decimales no se cubren los costes.
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UNIDAD 3
Pagina 60

Se afade aclaracion al margen relativa al concepto importe bruto.

CON WUansporte muiumoaal (camorn- siguiente:
barco, camidn-tren, barco-camién-
tren, etc.), necesita un embalaje mas
resistente que cuando el trayecto es K
de puerta a puerta en un solo medio. Importe bruto™

Coste neto

Importe bruto = C1 x P1 +C2 x 1"2 + .t CI1 x Prl

C1 = cantidad del artfculo uno P1 = precio del artfculo uno
t:2 = cantidad del artfculo dos P2 = precio del artfculo dos
Coste neto = Importe bruto - Descuentos + Gastos (portes, seguros, embalajes, etc.)
Importante
Una vez conocido el valor de K, el coste unitario de cada artfculo serd igual a K por el precio
** Sa utiliza Importe bruto cuan- de cada unidad (véase Caso prdctico 3.4).

do se aplica el mismo descuento
para todos los productos, mien-
tras que si algunos se compransin 3. El reparto de gastos por el método simplificado consiste en dividir el importe de los

descuento o cada uno tiene un ti- gastos entre el nimero de unidades. Este procedimiento solo se puede utilizar cuan-
po distinto se utiliza Importe neto. do en la oferta se incluye un tipo de producto o los articulos son homogéneos, en
. ] cuanto a peso, volumen, etc. (véase Caso practico 3.5).

UNIDAD 5

Pagina 118

Se modifican las fechas resaltadas.

representado en......recibos domiciliados......El vencimiento del primer plazo serd el....5 de febrero de 2021.............y |2
del tltimo el...5 de noviembre de 2021...........

Anticipo de la deuda:
El comprador podrd satisfacer, al vencimiento de cualquiera de los plazos, el importe total de la deuda.

Recargo por impago:

El vendedor o la financiera podran exigir al comprador un interés nominal del....5,50... por 100 (TAE del ..6,75... por 100)
por las cantidades no satisfechas en los vencimientos establecidos en este contrato.

Reserva de dominio o prohibicién de enajenar:
& Elvendedor se reserva el dominio del bien hasta que el comprador pague el total del precio aplazado.
O Elvendedor se reserva la propiedad del bien hasta que el comprador pague el total del precio aplazado.
El comprador se obliga a conservar en buen estado el bien adquirido hasta el completo pago del precio.

Para las controversias que puedan derivarse de este contrato las partes se someten expresamente a la jurisdiccidn de los
Juzgados y Tribunales del lugar donde se firma.

Y en prueba de conformidad firman el presente documento por duplicado y a un solo efecto.

En......Albacete....., a ....cuatro... de ...... enero.......... de 2021
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Se modifica el texto resaltado y reestructura

Por tu cuenta

Juan ha comprado un coche con un contrato de crédito al consumo. Las condiciones de pago son: una
entrega inicial de 300 euros y el resto en cuotas mensuales de 530 euros (durante 3 afos). Cuando ya
tiene pagadas 5 cuotas, obtiene un premio en la loteria y tiene dinero suficiente para liquidar el crédito.

Consulta en la Ley 16/2011, de contratos de crédito al consumo, y posteriores actualizaciones.

* ;Qué debe hacer Juan para cancelar la deuda?

e ;Cémo debe comunicar a la financiera el desistimiento o la cancelacién anticipada del crédito, con
cuanto tiempo lo tiene que comunicar, de cuantos dias dispone para devolver la deuda pendiente?

Paginas 120-122

Se actualizan por completo.
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5 Contrato de compraventa y suministros

El transporte internacional,
con entrega puerta a puerta
necesita utilizar varios medios
para completar el servicio.

Importante

Los Incoterms determinan:

El alcance del precio.

El momento y el lugar que los
riesgos de la mercaderia pasan
del vendedor al comprador.

El lugar de entrega de la merca-
deria.

Quién contrata y paga el trans-
porte.

Quién contrata y paga el seguro.

Qué documentos tramita y paga
el vendedor o el comprador.

120

GESTION DE COMPRAS

e |os créditos celebrados con empresarios de servicios de inversién. También los con-
cedidos para facilitar el descubierto en cuenta bancaria y se tengan que reembolsar
en el plazo maximo de un mes.

e Los contratos de crédito concedido sin intereses, comisiones ni otros gastos y aque-
llos cuyo importe se deba reembolsar en el plazo mdximo de tres meses.

El consumidor puede liquidar el crédito anticipadamente de forma total o parcial y,
en este, caso tendrad derecho a una reducciéon del coste total que comprenda los intere-
ses y costes. El prestamista, en estos casos, le puede cobrar una comision de cancela-
ciéon en funcion del tiempo que reste para finalizar el contrato. Si el crédito reembolsado
cuenta con un seguro vinculado, la compafia de seguros tiene la obligacion de devol-
ver al consumidor la parte de la prima no consumida.

Por tu cuenta

Juan ha comprado un coche con un contrato de crédito al consumo. Las condiciones de pago son: una
entrega inicial de 300 euros y el resto en cuotas mensuales de 530 euros (durante 3 afios). Cuando ya
tiene pagadas 5 cuotas, obtiene un premio en la loteria y tiene dinero suficiente para liquidar el crédito.

Consulta en la Ley 16/2011, de contratos de crédito al consumo, y posteriores actualizaciones.
e ;Qué debe hacer Juan para cancelar la deuda?

e ;Cémo debe comunicar a la financiera el desistimiento o la cancelacién anticipada del crédito, con
cuanto tiempo lo tiene que comunicar, de cuantos dias dispone para devolver la deuda pendiente?

5.5.2. Venta de plaza a plaza

El contrato de venta de plaza a plaza va ligado a un contrato de transporte; la venta in-
cluye también la obligacion de trasladar la mercancia desde la ciudad del vendedor a la
del comprador (de origen a destino). La principal caracteristica de estos contratos es que
se acogen a las denominadas cldusulas Incoterms o términos comerciales internaciona-
les. Los Incoterms reflejan las condiciones del contrato, es decir, el lugar donde se entre-
ga la mercancia, quién paga los gastos o la cobertura de los riesgos.

Las ventas de plaza a plaza pueden ser de comercio nacional, la mercancia se traslada
entre dos ciudades del mismo pais, o de comercio internacional, las ciudades destino y
origen son de distinto pais.

Atendiendo a los riesgos que asume el vendedor, se pueden establecer ventas de dos tipos:

e Ventas franco estacion o franco domicilio: el vendedor entregard las mercancias en el
lugar de destino, esta obligado a pagar los gastos y soportar los riesgos del transporte.

e Ventas sobre vagon, FOB y CIF: el vendedor esta obligado a soportar los gastos has-
ta situar las mercancias en el medio de transporte, pero los riesgos desde el origen y
el resto de gastos y riesgos hasta el destino son por cuenta del comprador.

Clausulas Incoterms 2020

Los Incoterms son normas de comercio internacional que se utilizan para delimitar las
responsabilidades (transmision de riesgos y distribucion de gastos) de las transacciones
comerciales entre comprador y vendedor. La Cdmara de Comercio Internacional (CCl) es
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Contrato de compraventa y suministros 5

la encargada de elaborar estas reglas y supervisar las actualizaciones (cada 10 afos) en
funcién de los cambios que se producen en el comercio internacional.

Los Incoterms 2020 se clasifican en dos grupos, los que se utilizan para cualquier tipo
de transporte («Any mode of transport») o multimodal y para el transporte de mercancias
por mar o vias navegables de interior («Sea and Inland Waterway Transport Only»). La CCl
recomienda que se utilicen en el siguiente orden:

¢ Incoterms multimodales: EXW, FCA, CPT, CIP, DAP, DPU y DDP.
e Incoterms maritimos o vias navegables: FAS, FOB, CIF y CFR.

Veamos hasta dénde llega o dénde comienza la responsabilidad del vendedor y del com-
prador cuando tiene lugar la entrega de mercancias, la transmision de riesgos, la distribu-
cién de gastos y los trdmites de documentos aduaneros, segun el Incoterm seleccionado.

EXW (Ex-Works) — En fabrica. El vendedor entrega la mercancia en su fabrica o almacén
y no corre ningun riesgo. El comprador se hace cargo de todos los gastos y los riesgos
hasta el lugar de destino.

FCA (Free Carrier) — Franco porteador. El vendedor entrega la mercancia al transportista
en un lugar acordado. Los gastos y los riesgos son a cargo del comprador una vez que la
mercancia ha sido entregada al transportista.

CPT (Carriage Paid To) — Transporte pagado hasta (lugar de destino convenido). El ven-
dedor paga el transporte hasta la ciudad de destino indicada; pero el seguro y el resto de
los gastos son a cargo del comprador.

CIP (Carriage and Insurance Paid To) — Transporte y seguro pagado hasta (destino acor-
dado). El vendedor paga los gastos de transporte y seguro hasta el lugar de entrega. El
vendedor debe fijar una cobertura de seguro de carga que cumpla con las Clausulas (A)
que cubren «todos los riesgos», aunque también queda a disposicion de comprador y
vendedor acordar un nivel inferior de cobertura.

DAP (Delivered At Place) - Entregada en el lugar. El vendedor entrega la mercancia en
algun punto del pais de destino, acordado por ambas partes y especificado documental-
mente. El comprador se hace cargo de los gastos y los riesgos desde el lugar convenido.

DPU (Delivered at Place Unloaded) - Mercancia entregada y descargada en lugar acor-
dado. El lugar de destino se identifica como «a named place of destination». Significa que
puede ser cualquier lugar, aunque no sea una «terminal», pero incluye la recomendacion
para que el lugar indicado sea siempre donde la mercancia se pueda descargar correc-
tamente.

DDP (Delivered Duty Paid) - Entrega en destino con derechos pagados. El vendedor
paga los aranceles y los gastos en la aduana del pais de importacion, independientemen-
te del lugar de entrega de la mercancia.

FAS (Free Alongside Ship) — Entrega a costado del buque. El vendedor deja la mercancia
en el puerto de embarque convenido al costado del buque y sin cargar. A partir de ahi,
todos los gastos y los riesgos son a cargo del comprador.

FOB (Free On Board) — Entrega a bordo (designado por el comprador). El vendedor debe
entregar la mercancia «a bordo del buque» y pagar los gastos de estiba en el puerto de
embarque convenido.

CIF (Cost, Insurance and Freight) — Coste, seguro y flete (lugar de entrega acordado). El
vendedor paga los gastos hasta el puerto de destino convenido, incluido el seguro de
cobertura minima, Clausulas de Carga del Instituto (C), quedando a negociacion entre
comprador y vendedor acordar una cobertura superior.

© Ediciones Paraninfo

0 Importante

La cldusula FCA permite que los
Bills of Lading (conocimientos de
embarque) se puedan emitir des-
pués de la carga. Cuando las mer-
cancias se transportan por via ma-
ritima, el vendedor o el comprador
pueden solicitar un conocimien-
to de embarque con la mencién «a
bordo».

El porteador, al amparo del contra-
to de transporte, puede estar obli-
gado y facultado a emitir un cono-
cimiento de embarque cuando la
mercancia se encuentre realmente
a bordo del buque.

Importante

El Incoterm DDP puede generar al-
gunos problemas. Por ello, se per-
mite su desdoble en dos: DTP
(Delivered at Terminal Paid), |a
mercancia se entrega en una ter-
minal en el pais del comprador, y
DPP (Delivered at Place Paid), la
mercancia se entrega en cualquier
lugar que no sea una terminal de
transportes (por ejemplo, en el do-
micilio del comprador).

Importante

i@

Los Incoterms 2020 indican que
con las cldusulas FCA, DAP y DPU
el comprador y el vendedor pueden
realizar el transporte por cuenta
propia con sus propios medios en
lugar de contratar los servicios de
un porteador.

GESTION DE COMPRAS
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5 Contrato de compraventa y suministros

CFR (Cost and Freight) — Coste y flete. El vendedor entrega la mercancia en el puerto de
embarque, contrata la bodega del barco y paga el flete hasta destino. El comprador paga
el seguro (durante el transporte en barco) y corre con todos los gastos y los riesgos hasta
el almacén de destino.

INCOTERMS 2020

Cargaa Transporte interior Despachode Cargay Flete Despacho de Transporte
camién en origen exportacion ~ estiba internacional Seguro Descarga importacion interior en destino Descarga
B c C C C c C C C
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CFR Vv \Y Vv \Y \Y C C C C C

Figura 5.4. V: responsabilidad del vendedor / C: responsabilidad del comprador.

Importante

El e-procurement es la compra de
materiales y otros aprovisiona-
mientos a través de Internet.

Los marketplaces son mercados
virtuales o puntos de encuentro en-
tre empresas. Estos portales de In-
ternet utilizan la red para facilitar
las relaciones entre clientes y pro-
veedores.
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Compras por Internet

Cada vez mas empresas utilizan Internet para comprar y vender sus articulos, pues la red
se ha convertido en un medio muy eficaz para aumentar la cartera de proveedores y clien-
tes asi como agilizar los procesos de comunicacién. La compra de aprovisionamientos a
través de Internet se conoce como e-procurement y, dentro de este campo, destacan los
marketplaces o portales de Internet que ponen en contacto a proveedores y clientes para
facilitar las transacciones entre ellos.

Actualmente, el e-procurement cubre desde las compras por medio de un catdlogo electré-
nico, hasta la participacion en subastas y mercados electrénicos de todo tipo. El principal
objetivo del e-procurement es conseguir mayor rapidez y simplificar los procesos de com-
pras, pero también se pueden captar nuevos proveedores y gestionar las relaciones con
ellos a través de la red.

Las ventajas del e-procurement, respecto a la gestiéon de compras por el sistema tradicio-

nal, son:

e Reduccidn de costes administrativos. Se utiliza documentacién electrénica, oficina sin
papel.

e Reduccién de los precios de adquisicién. Con Internet se puede evaluar mayor nimero
de ofertas de proveedores y mejorar la negociacion personal con ellos.

e Reduccién de errores y devoluciones. Como se utilizan formularios y catdlogos electré-
nicos se evitan errores al teclear los pedidos.

e Reduccion del tiempo del ciclo de compra. Se eliminan los tiempos de consulta-res-
puesta; desde que el comprador envia el pedido hasta que responde el vendedor, co-
municando el envio de los articulos, pueden pasar unos minutos.
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Pagina 127

Se corrige el texto resaltado.

4. Para que el comprador asuma los gastos y riesgos
de transporte desde que la mercancia esta carga-
da en el medio de transporte maritimo, la opera-
cion se debe hacer con la clausula Incoterm:

a) FCA (libre transportista).
b) CFR (coste y flete).
c) FOB (entrega a bordo).

UNIDAD 6
Pagina 169

Se corrige el texto resaltado.

Actividad 6.12

Un distribuidor de electrodomésticos ha vendido frigorificos por valor de 5.700 € (precio de venta). El stock inicial era de
1.800 € y el final de 1.140 €. La rotacién media en las tiendas del sector, respecto al mismo articulo, es de 5.

Se pide:
Razonar y comentar si esta empresa gestiona bien el stock de este articulo.

UNIDAD 7
Pagina 180

Se corrige el dato resaltado en el Caso practico 7.3.

Datos del vendedor: ALBARAN N.°: 87/20xx
Fecha: 18 de enero de 20xx

Maderas SERRANAS, SA Datos del cliente:
Ctra. Camporrobles, 30 BricoKing, SA
16376 Cardenete (Cuenca) ¢/ Hermanos Becerril, s/n
16002 Cuenca

NIF: A16/334455 NIF: A16/112233

Enviado por: Transportes Cuenca Referencias:

Transportista: Sr. Solano N.° de pedido: 12/20xx
Portes: debidos
Bultos: 64 bultos con 5 tableros cada uno

Fecha de pedido: 15 de enero de 20xx

Ref./Cdd. Descripcién Cantidad Precio
TP-2304 Tableros de madera de pino 200 160,00
TR-3340 Tableros de madera de roble 120 210,00

OBSERVACIONES: RECIBI: ﬁy/

® Faltan 100 tableros de pino ref.: TP-2304, los enviaremos lo antes posible.

Operario de almacén (firma, nombre y cargo) I
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UNIDAD 8
Pagina 203

Se corrige el texto resaltado

La nueva tendencia es disminuir costes y hacer accesible la tecnologia para todos los negocios pequefios o
grandes, y que la informacion esté siempre disponible en cualquier momento o en cualquier dispositivo utilizando

conceptos como «computacién en la nube». La computacién en nube es un sistema informatico basado en Internet
y centros de datos remotos para gestionar servicios de informacién y aplicaciones.

Pagina 206

Se corrige el texto resaltado.

e Evitar incidencias en el tratamiento del dinero en efectivo: falsificaciones, descua-
dres, diferencias en caja o cambio de moneda.
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